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Projektleiter Vertrieb Betriebseinrichtungen (m/w/d) 

DAS SIND WIR  
Dringenberg ist einer der größten Produzenten für Betriebs- und Fahrzeugeinrichtungen in Deutschland mit mehr als 

80 Jahren Firmengeschichte. Am Stammsitz Obersulm-Sülzbach beschäftigen wir rund 270 Mitarbeitende und sind Teil der 

internationalen Würth-Gruppe. Ob Werkstatthocker, Werkbank, Werkzeugwagen oder Regalsysteme - Dringenberg Produkte 

begeistern durch Qualität. 

 

 

 

 

 

DAS BIETEN WIR 
Wir verstehen uns als bodenständiges, innovatives Unternehmen mit flachen Hierarchien, das Mitarbeitenden viele 

Gestaltungsräume ermöglicht. Bei Dringenberg fühlen sich Menschen wohl, die gerne Verantwortung übernehmen und 

gemeinsam mit anderen etwas bewegen wollen. Menschen, die gute Ideen haben, die offen und wertschätzend miteinander 

umgehen und die stolz auf das sein wollen, was sie leisten. Darüber hinaus dürfen Sie sich auf Benefits wie beispielsweise eine 

attraktive Vergütung, betriebliche Altersvorsorge, individuelle Weiterbildungsangebote, Bike-Leasing, Firmenfitness und Events 

freuen. 

 

KONTAKT 
Sind Sie bereit mit uns neue Wege zu beschreiten? Dann freuen wir uns über die Zusendung Ihrer vollständigen 

Bewerbungsunterlagen per E-Mail an personal@dringenberg.com 

DAS BRINGEN SIE MIT 
 Abgeschlossene kaufmännische oder technische 

Ausbildung mit Zusatzqualifikation, 

betriebswirtschaftliches Studium oder vergleichbare 

Qualifikation 

 Verständnis für technische Produkte und deren 

Herstellungsverfahren 

 Interesse an einer vertrieblichen Tätigkeit, idealerweise 

Erfahrungen im Vertrieb von Investitionsgütern 

 Kommunikationsstärke und Souveränität im Umgang mit 

Kunden 

 Teamfähigkeit, Belastbarkeit und ein hohes Maß an 

Verantwortungsbewusstsein 

DAS IST IHR JOB 
 Planung und Umsetzung von anspruchsvollen 

Großprojekten 

 Kalkulation von Angeboten in Abstimmung mit 

technischen Fachabteilungen 

 Führung von Preisverhandlungen bei Großprojekten und 

Neuentwicklungen 

 Verantwortung für die Betreuung von strategischen 

Kunden 

 Monitoring von Auftragseingang, Umsatz und Ergebnis 

sowie Ableitung geeigneter Handlungsmaßnahmen 


